
НОВЫЙ ПОДХОД  
К ПРОДАЖЕ 

ДОВОДЧИКОВ!!! 



С	
  БИЗНЕС	
  ИДЕИ	
  ……!!!	
  



ПРОДАЖА	
  ПРОДУКЦИИ,	
  ПОЛЬЗУЮЩИЙСЯ	
  УСТОЙЧИВЫМ	
  И	
  ПОСТОЯННО	
  РАСТУЩИМ	
  СПРОСОМ.	
  	
  

Ассортимент	
  продукции	
  должен	
  быть	
  
разнообразен,	
  что	
  бы	
  отвечать	
  любым	
  
требованиям	
  покупателя.	
  От	
  эконом	
  до	
  
премиум	
  сегмента,	
  и	
  обеспечивать	
  	
  

постоянный	
  оборот	
  денег.	
  	
  

Быстрая	
  оборачиваемость	
  капитала,	
  за	
  счёт	
  
постоянно	
  пополняемых	
  складских	
  остатков.	
  	
  

Возможность	
  регулярного	
  и	
  
своевременного	
  пополнения	
  

склада,	
  во	
  избежание	
  провала	
  в	
  
продажах.	
  	
  	
  

	
  

Минимальные	
  закупочные	
  цены	
  на	
  
данную	
  продукцию,	
  должны	
  

обеспечивать	
  высокий	
  уровень	
  прибыли,	
  	
  
и	
  отсутствие	
  конкурентов	
  в	
  регионе.	
  	
  



МЫ ПРЕДЛАГАЕМ НАШИМ ПАРТНЕРАМ: 

•  	
  	
  Минимальные	
  цены	
  на	
  любые	
  доводчики.	
  
•  Полный	
  ассортимент	
  доводчиков	
  (DORMA,	
  TESA,	
  GEZE,	
  DIPLOMAT,	
  ASSA	
  ABLOY,	
  

PORTER,	
  NORA-­‐M,	
  GU-­‐BKS	
  и	
  д.р.)	
  
•  Персональную	
  складскую	
  программу.	
  

•  Создание	
  складского	
  запаса	
  для	
  Вашей	
  бесперебойной	
  работы,	
  за	
  наш	
  счёт.	
  
•  Оперативность	
  выполнения	
  заказов.	
  
•  Отсрочку	
  платежа.	
  
•  Закрепление	
  за	
  Вами	
  отдельного,	
  Вашего,	
  региона	
  продаж.	
  
•  Организацию	
  доставки	
  продукции	
  на	
  Ваш	
  склад.	
  

•  Передача	
  заказов	
  с	
  закрепленного	
  за	
  Вами	
  региона.	
  
•  Передача	
  информации	
  по	
  проводимым	
  тендерам	
  и	
  аукционам	
  в	
  Вашем	
  регионе,	
  помощь	
  

по	
  участию	
  в	
  них.	
  
•  Бесплатную	
  отгрузку	
  рекламных	
  материалов.	
  
•  Размещение	
  Ваших	
  контактов	
  на	
  одном	
  из	
  крупнейших	
  сайтов	
  по	
  дверным	
  доводчикам.	
  
•  Бесплатная	
  рекламная	
  поддержка	
  в	
  Вашем	
  регионе.	
  

поддержка	
  



ЧЕГО МЫ ЖДЕМ ОТ НАШИХ ПАРТНЕРОВ: 

ПОПРОБУЕМ?! 

ЖЕЛАНИЯ 
ЗАРАБАТЫВАТЬ! 



Мы	
  НЕ	
  предлагаем	
  покупать	
  у	
  нас	
  доводчики!	
  
Мы	
  предлагаем	
  увеличить	
  	
  

Ваши	
  продажи	
  ещё на 32 %* 

*	
  32%	
  -­‐	
  это	
  дополнительный	
  	
  рост	
  	
  продаж	
  ,	
  	
  после	
  начала	
  сотрудничества	
  
	
  по	
  программе	
  «Бизнес	
  Партнёра».	
  	
  В	
  опросе	
  участвовали	
  компании,	
  начавшие	
  или	
  
	
  продолжившие	
  активную	
  работу	
  	
  по	
  программе	
  «	
  Бизнес	
  Партнёра».	
  	
  	
  

Как Вы с нашей помощью,  
а главное за наш счёт сможете увеличить Ваши продажи?  

отвечаем	
  	
  



1.	
  КОЭФФИЦИЕНТ	
  ВЫПОЛНЕНИЯ	
  ЗАКАЗА.	
  

Как	
  показывает	
  практика,	
  покупателю,	
  в	
   	
  большинстве	
  случаев,	
  товар	
  нужен	
  
здесь	
  и	
  сейчас	
   	
  (	
  а	
  ещё	
  чаще	
  вчера)!	
   	
  Зачем	
  ему	
  ждать	
  недели,	
  если	
  он	
  может	
  
купить	
   точно	
   такой	
   же	
   товар,	
   по	
   той	
   же	
   цене	
   без	
   ожидания?	
   	
   За	
   счёт	
  
бесперебойных	
  поставок, Вы сможете продавать больше товара,	
  чем	
  
Ваш	
  конкурент	
  с	
  пустым	
  складом.	
  При	
  этом	
  Вы	
  не	
  вкладываете	
  свои	
  деньги,	
  а	
  
пользуетесь	
  нашим	
  складом	
  и	
  налаженной	
  логистикой.	
  
	
  

Увеличение	
  с	
  46	
  до	
  87%	
  	
  среднего	
  коэффициента	
  выполнения	
  заказа,	
  показывает	
  	
  статистика	
  
компаний	
  начавших	
  работу	
  с	
  нами	
  в	
  2011г.	
  по	
  программе	
  «Бизнес	
  партнёр»	
  	
  



2.	
  ПРОФФЕСИОНАЛЬНЫЙ	
  МЕНЕДЖМЕНТ.	
  

Регулярно	
  проводимые	
  программы	
  по	
  обучению	
  Вашего	
  менеджмента	
  увеличат 
Ваши продажи	
  даже	
  не	
  смотря	
  на	
  высокую	
  конкуренцию.	
  	
  	
  
Скажите:	
  Ваш	
  менеджер	
  знает	
  что	
  доводчик	
  DORMA	
  TS-­‐83	
  но	
  без	
  функции	
  BC	
  (Back	
  
Check)	
   стоит	
   в	
   два	
   раза	
   дешевле	
   чем	
   обычный	
   TS-­‐83?	
   А	
   нужна	
   ли	
   вообще	
   эта	
  
функция	
  покупателям	
  TS-­‐83?	
  	
  
	
  

	
  Как	
  показал	
  опрос,	
  более	
  50%	
  покупателей	
  вообще	
  не	
  знают,	
  что	
  это	
  такое!	
  А	
  74%	
  не	
  готовы	
  
переплачивать	
  за	
  эту	
  опцию	
  двойную	
  	
  стоимость.	
  Порядка	
  трети	
  новых	
  покупателей	
  
приходят	
  к	
  компаниям	
  только	
  благодаря	
  технически	
  грамотному	
  менеджменту.	
  	
  



3.	
  РЫНОК	
  ON-­‐LINE.	
  

Отсутствие	
   определённого	
   товара	
   на	
   рынке	
   в	
   течении	
   длительного	
   периода	
  
времени,	
  естественно	
  рождает	
  ажиотаж.	
   	
  И	
  тот	
  у	
  кого	
  будет	
  товар	
  в	
  наличии	
  	
  
«снимет	
  все	
   сливки»,	
  не	
  прикладывая	
  к	
   этому	
  не	
  какого	
  усилия.	
  Тот	
  кто	
  первый	
  
узнает	
  о	
  грядущем	
  подорожании	
  сможет	
  заранее	
  забронировать	
  товар	
  по	
  низкой	
  
цене,	
   и	
   получить	
   более	
  высокую прибыль а	
   не	
   SOS-­‐ать	
   в	
   отличии	
   от	
   своих	
  
менее	
  осведомлённых	
  конкурентов.	
  

	
  Мы	
  оперативно	
  и	
  более	
  полно	
  предоставим	
  Вам	
  всю	
  текущую	
  информацию	
  по	
  рынку	
  
дверных	
  доводчиков.	
  Провалы	
  в	
  поставках	
  продукции	
  у	
  конкурентов,	
  ожидаемые	
  
изменения	
  цен,	
  акции	
  и	
  многое	
  другое.	
  



4.	
  НОВЫЕ	
  ПОКУПАТЕЛИ.	
  

Безусловно,	
   продажи	
   возможны	
   только	
   при	
   наличии	
   покупателей.	
   Чем	
   большее	
  
количество	
  покупателей	
   узнает	
  о	
  Вашей	
  компании	
  в	
   интернете	
  или	
   с	
   помощью	
  
рекламных	
   материалов,	
   тем	
   больше	
   продукции	
   Вы сможете продать,	
   а	
  
значит	
  и	
  заработать.	
  

	
  Мы	
  бесплатно	
  разместим	
  контакты	
  Вашей	
  компании	
  на	
  тематических	
  сайтах	
  посвящённых	
  
дверным	
  доводчикам,	
  и	
  обеспечим	
  Вас	
  безадресными,	
  профессионально	
  сделанными	
  
рекламными	
  буклетами.	
  «Реклама	
  двигатель	
  торговли»	
  -­‐	
  это	
  аксиома	
  не	
  требующая	
  
доказательств.	
  



5,	
  6,	
  7	
  …	
  

Мы	
  можем	
  озвучить,	
  и	
  озвучим	
  если	
  вы	
  попросите,	
  ещё	
  целый	
  ряд	
  мероприятий	
  
которые	
   безусловно	
   увеличат Ваши продажи.	
   Но	
   сейчас	
   ответим	
   на	
   Ваш	
  
вопрос,	
  который	
  Вы	
  хотели	
  задать	
  нам	
  ещё	
  в	
  самом	
  начале	
  –	
  «Вам	
  то,	
  зачем	
  это	
  
всё	
  нужно?»	
  
	
  

	
  Отвечаем:   
 
-­‐	
  Увеличивая	
  Ваши	
  продажи,	
  мы	
  увеличиваем	
  свои.	
  
-­‐	
  Помогая	
  Вам	
  наращивать	
  влияние	
  в	
  Вашем	
  регионе,	
  мы	
  вместе	
  	
  завоевываем	
  рынок.	
  
Мы	
  готовы	
  создать	
  идеальные	
  условия	
  работы	
  для	
  наших	
  любимых	
  партнеров,	
  ведь	
  именно	
  
так	
  ,	
  	
  совместными	
  усилиями	
  мы	
  сможем	
  добиться	
  большего!	
  
	
  	
  



Желаете увеличить свои продажи? 

Нет ничего проще! Вы делаете всего один шаг. 

Подписываете договор и размещаете первый заказ* 

*	
   Мы	
   не	
   призываем	
   менять	
   уже	
   существующего	
   поставщика!	
   Просто	
   посмотрите	
   как	
  
работает	
   наша	
   Компания,	
   а	
   затем	
   выберите	
   оптимальный	
   для	
   Вас	
   вариант!	
   В	
   любом	
  
случае,	
  	
  решение	
  за	
  Вами!	
  

 МЫ В СВОЮ ОЧЕРЕДЬ ДЕЛАЕМ ОСТАЛЬНОЕ 



1.   МЫ	
  ПОДПИСЫВАЕМ	
  ДОГОВОР.	
  
2.   ВЫСЫЛАЕМ	
  ВМЕСТЕ	
  С	
  ЗАКАЗОМ,	
  БЕСПЛАТНЫЕИ	
  БЕЗАДРЕСНЫЕ	
  РЕКЛАМНЫЕ	
  

МАТЕРИАЛЫ.	
  
3.   ОРГАНИЗУЕМ	
  ДОСТАВКУ	
  ДО	
  ВАШЕГО	
  СКЛАДА.	
  
4.   РАЗМЕЩАЕМ	
  КООРДИНАТЫ	
  ВАШЕЙ	
  КОМПАНИИ	
  НА	
  ТЕМАТИЧЕСКИХ	
  САЙТАХ	
  

ПО	
  ДОВОДЧИКАМ.	
  
5.   ФОРМИРУЕМ	
  ПЕРСОНАЛЬНЫЙ	
  СКЛАДСКОЙ	
  ЗАПАС	
  ДЛЯ	
  ВАШЕЙ	
  КОМПАНИИ.	
  
6.   ПО	
  ВАШЕМУ	
  ЗАПРОСУ	
  ПРОВОДИМ	
  ОБУЧЕНИЕ	
  ДЛЯ	
  ПЕРСОНАЛА.	
  
7.   В	
  ПЕРВУЮ	
  ОЧЕРЕДЬ	
  ИМЕННО	
  ВАМ	
  ВЫСЫЛАЕМ	
  ИНФОРМАЦИЮ	
  О	
  

ПЛАНИРУЕМЫХ	
  	
  АКЦИЯХ,	
  ИЗМЕНЕНИЯХ	
  ЦЕН.	
  
8.   ОКАЗЫВАЕМ	
  НЕОБХОДИМУЮ	
  ТЕХНИЧЕСКУЮ	
  ПОДДЕРЖКУ.	
  
9.   ПО	
  ВАШЕМУ	
  ЗАПРОСУ	
  ПРОВОДИМ	
  ТЕМАТИЧЕСКИЕ	
  СЕМИНАРЫ	
  ДЛЯ	
  ВАШИХ	
  

ЗАКАЗЧИКОВ.	
  

10.  ИНФОРМИРУЕМ	
  ВАС	
  О	
  ТЕКУЩЕЙ	
  ИНФОРМАЦИИ	
  НА	
  РЫНКЕ.	
  

И	
  ВСЕ,	
  БИНГО!	
  Вы	
  получаете	
  заслуженные	
  результаты	
  J	
  

пишите	
  	
  –	
  	
  sale@dvdov.ru,	
  	
  тема	
  письма	
  -­‐	
  	
  «Бизнес	
  Партнёр»	
  .	
  


